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Ce este o tranzacţie de tip M&A organizată prin procedura 
competitivă (silent auction)?

 

� O procedură de vânzare în cadrul căreia vânzătorul invită mai multe părţi interesate să 
prezinte o ofertă pentru achiziţionarea societăţii ţintă în vederea vânzării participaţiei 
deţinute în cadrul acesteia către ofertantul

‒ care a depus cea mai mare ofertă

‒ care a oferit cele mai bune condiţii posibile pentru vânzător

� Avantaje

‒ siguranţa tranzacţiei

‒ vânzătorul stabileşte regulile 

‒ cele mai bune condiţii pentru vânzător

‒ utilizarea principiului locked box – nicio ajustare a preţului după finalizare
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� Organizarea internă începe cu

‒ angajarea consultanţilor (banca de investiţii, firma de avocatură, consultanţi 
financiari/fiscali)

 

‒ pregătirea procesului de vânzare

‒ analiza privind valoarea şi factorii care influenţează tranzacţia

‒ due diligence – sell side

‒ Memorandum de Informare / Process Letter (i.e. documentaţia care 
reglementează modalitatea de implementare a procedurii)

‒ pregătire camera de date (virtuală) / reguli camera de date

‒ selectarea / stabilirea potenţialilor cumpărători (PE, investitori strategici)
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� Abordarea potenţialilor cumpărători

‒ informal (telefoane pentru a testa potenţialul de vânzare)

‒ teaser

‒ contract de confidenţialitate (NDA) 

‒ expresii de interes

‒ Process Letter

‒ Memorandum de Informare
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� Solicitarea unei oferte non-binding

‒ trebuie să îndeplinească criteriile stabilite în process letter

‒ oferta de preţ (inclusiv cu referire la mecanismul de calcul al preţului în 
funcţie de anumiţi indicatori – valoarea de piaţă a societăţii, valoarea 
activelor nete, etc.)

‒ structura propusă a tranzacţiei

‒ confirmarea faptului că achiziţia va fi realizată de către entitatea sau 
grupul care ofertează

‒ descrierea interesului strategic

‒ evaluarea preliminară a consecinţelor tranzacţiei din punct de vedere al 
concentrării economice / procedurilor aferente în faţa Consiliului 
Concurenţei

‒ dreptul de a opri/abandona procedura la discreţia vânzătorului
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� Selectarea a 4 / 5 oferte preferate

� Analiza de tip due diligence realizată de ofertanţii selectaţi

‒ acordare acces în camera de date (virtuală)

‒ disponibilă concomitent multiplilor ofertanţi

� Prezentarea managementului societăţii ţintă/vizite la faţa locului

� Redactare şi prezentare către ofertanţii rămaşi în joc a draftului de contract de vânzare 
– cumpărare / contract asociaţi (shareholders agreement)

� Solicitare:

‒ oferta obligatorie până la o anumită dată

‒ oferta revizuită a contractului de vânzare-cumpărare / shareholders agreement
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� Selectare suplimentară a ofertelor preferate pe baza următoarelor criterii:

‒ preţul

‒ modificări aduse contractului de vânzare-cumpărare

‒ (uneori) preferinţa managementului societăţii ţintă / vânzătorilor

� Începerea negocierilor

‒ în paralel cu 2 (sau 3) ofertanţi preferaţi

‒ cu un ofertant preferat, punând numerele 2 / 3 în aşteptare

� Finalizarea negocierilor / încheierea tranzacţiei
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